积极开拓东盟市场 紧紧抓住贸易商机 

中国与东盟双边关系近年来迅速发展，在2001年11月文莱举行的“10+1”领导人会议上．中国与东盟国家领导人同意用10年时间建成中国一东盟自由贸易区之后，中国又加入了《东南亚友好合作条约》，并与东盟签署了《面向和平与繁荣的战略伙伴关系联合宣言》，为双方贸易往来打下了坚实的基础。

    东盟有老东盟(新加坡、印尼、菲律宾、泰国、马来西亚和文莱)

与新东盟之分(1993年后加入进来的越南、老挝、缅甸、柬埔寨)。老东盟与中国的贸易往来比较多，而新东盟则较少。在老东盟中，新加坡与中国贸易额最大，其次是印度尼西亚；新东盟则普遍落后，其中发展相对较好的国家是越南。特别是近几年，越南经济发展相当迅速。
自2000年至2003年四年中，中国同东盟国家的贸易以年均31.5％的速度增长，这个速度不仅高于中国同期对外贸易年均增长24.5％的水平，也高于中国同第一和第二大贸易伙伴的增长速度，同日本、美国的贸易增长分别为19.6％和20.1%分别高出11.9和11.4个百分点。

    目前．东盟是中国的第五大贸易伙伴，中国为东盟的第六大贸易伙伴。

    中国与东盟国家进出口商品结构也不断优化，双方进出口商品由以初级产品为主，转向工业制成品为主，机电产品和高新技术产品在进出口贸易中所占比重逐步提升。2003年中国对东盟国家出口的五大类商品是，机电产品、音像设备、纺织品、矿产品、化工产品、贱金属及其制品；从东盟国家进口的五大类商品是，机电音像设备、矿产品、塑料和橡胶及其制品、化工产品、动植物油脂。

随着中国—东盟自由贸易区进程的加快，以及中国经济的快速增长，东盟国家丰富的热带林木、水果蔬菜、棕榈油、水海产品以及石油、天然气、矿物资源等将更加便捷地进入中国市场。与东盟产品比较，中国的纺织服装、鞋类、食品、谷物、建材等具有明显优势，这类中国产品在东盟总的比重达20％以上。另外．中国的机械电子设备、精密仪器、钟表、车辆、小型农业机械、金属和化工产品等，在东盟国家的市场上也具有潜在的优势，这些产品今后均有可能扩大对东盟国家的出口。 

 随着中国经济的发展和企业经营能力以及国际化水平的提高，中国企业对东盟国家的投资也在持续增长，据不完全统计，截至2003年底，中国企业在东盟国家投资项目达857项，中方投资金额9.4亿美元。与东盟国家对中国投资相比，中国对东盟投资规模虽然还较少，但是具有巨大的潜力。中国企业对东盟国家的投资领域从精制盐、橡胶制品、医药、保健品、食品、油料加工、家用电器、木制品加工，发展到石油化工、金融、保险、航空运输。投资形式也从直接投资发展到技术转让、BOT等多种方式。对东盟国家的投资占中国对外投资的近30％，近年来每年的金额都在1亿美元左右。当然中国对东盟国家的投资多数是在越南、老挝、柬埔寨和缅甸四个新成员国。
中国与东盟国家经贸发展中存在的问题主要是：

中方逆差越来越大。  中国与东盟国家贸易多年来一直是逆差， 2003年一举达164亿美元。其中主要是对原东盟五国，即新加坡、马来西亚、印尼、泰国和菲律宾的贸易逆差，2003年中国对这五国的贸易逆高达189.5亿美元

东盟国家的高关税及非关税壁垒阻碍了中国产品进入。中国对东盟贸易拥有巨额逆差的重要原因是，东盟国家的高关税壁垒。如在家畜及肉类产品、食糖、蔬菜等方面征收较高的关税，阻得了中国产品进入东盟市场。随着双方自贸区的进展，特别是“早期收获”的实施，这些障碍将被消除,为中国产品扩大对东盟国家的出口提供机遇。  同时，中国企业也要做好农产品收获后的工作，如将产品分级、清洗、加工、保鲜、包装、贮存、运输等，做好这些工作才能确保产品的竞争优势，扩大对东盟的出口。

    到东盟地区投资切不可盲目行动，首先要对当地进行深入调查研究。东盟地区是中国的近邻，而且有2000多万的华人华侨居住在那里，生活习惯和语言障碍较少，是今后中国企业“走出去”到当地投资的理想地区。但是从近几年的投资进展看，也出现一些问题，致使投资失败。其原因主要是对当地调查研究不够、盲目性大所致。到当地投资，最好是企业的商品在当地已经有销售实绩，并有好的合作伙伴配合，再投资才会把握更大；其次，对当地的经济形势、风险程度、法律法规、相关企业的投资以及生产、流通状况较了解，又有强有力的合作伙伴，也可以去投资；三是根据中国

产品在当地的销售情况，选择那些在当地销售好、有发展前途的商品到当地投资较好。切忌看别人投资获利，自己便贸然到当地投资建厂。

    到东盟投资失败的主要原因是派出的人员不合适。东盟国家市场是竞争激烈的市场，几年来，日本、韩国、中国的香港和台湾地区以及欧美企业在东盟国家市场上的投资竞争异常激烈。中国企业要进入这个市场，也必然面临激烈的竞争，中国企业要敢于和善于面对竞争。为此，企业要有一定的技术力量和产品的优势，而且要具备灵活的适应能力，否则无法面对激烈的竞争。而企业的竞争能力取决于人才，要有懂当地语言、熟悉业务、有事业心、又有开拓能力、善于团结的人员组成的战斗集体才能胜任这一工作。几年来，中国企业到东盟国家投资失败的原因，其中最主要的因素就是企业派出的人员不合适，内耗多、不适应那里的工作环境。

附:  2004年1-8月宁波对东盟贸易情况

2004年1-8月，宁波市对东盟进出口总额100042万美元，同比增长49%，其中出口59255万美元，同比增长43.8%;进口40787万美元，同比增长57.2%。

主要进口商品：初级形态的塑料，集成电路及微电子组件，原油，纸浆，原木等。

主要出口商品：成品油，服装及衣着附件，纺织纱线、织物及制品，家用型或洗衣房用洗衣机，钢材等。
