
成就冠军企业家系列之
《定位战略冠军——高效赢利16亿到32亿的秘诀》总裁实战研讨会（精华课）
冠军多年培训和咨询经验了解：当今中小企业的“平均寿命”已经从6年降至2.9年，做老板有苦难言。
您是否遇到这些情况：
· 现在同行业竞争激烈，市场份额逐渐减少，业绩增长很吃力，汇率的变化影响毛利润率呈下降趋势，如何保持企业的持续发展？
· 如何开拓市场，提高长期合作的优质客户数量，成功抓住客户的心？
· 频繁参加各式展会，派发大量宣传册，客户成交量却少之甚少，收效甚微？
· 每天收到不少询盘，却苦于不知如何大幅提升询盘转化率、成为客户心中首选？
· 公司人才流失严重，好人才难招，员工主动积极性不足？如何做好团队建设？
如果答案中有3个“是”，《定位战略冠军》总裁实战研讨会，将会为您揭开谜底，助您高效赢利。
如果方向不对，再怎么努力都不会到达您渴望的目的地！如果您的“定位战略”正确，事业的拓展会是事半功倍，成功只是时间的问题！
1. 课程焦点
· 定位战略：“定位”不是一般人说的做“市场”或“产品定位”！而是如何在您目标客户的心中抢占首选的地位，因为真正影响您生意的，不是竞争对手做了什么，甚至不是您做了什么，而是您的客户脑袋里面接受了什么！怎么去挖掘和分析？怎么去制定您专属的成功定位战略，让企业突破瓶颈，业绩快速飙涨？这些是您在其他地方学不到的商业机密！
· 客户成交心理：如何掌握客户成交/购买最深层心理，赢得目标客户的心，让您成为客户心中新的首选，而建立起您的品牌价值？
· 逆势胜出：如何在大环境不佳、处于劣势、同质化竞争加剧的情况下脱颖而出并且高效获利？
· 增长与获利：如何加速业务拓展，销售额大幅度增长，同时还能做到“利润率翻倍”的奇迹？
这是一场针对外贸行业专门设计的高效浓缩的“精华课”，以节省您宝贵的时间，您将在短短的数小时内
· 现场根据企业现况实做
· 与主讲老师进行多环节的问答辅导，犀利直接
· 通过最高效的演示与高端研讨方式、获得最震撼人心的收获，带回最具价值的想法与可落地的个人专属战略方案。
2. 活动信息
时间：9月21日（周六），13:30——17:30
地点：宁波南苑环球酒店
申请资格：
年营业额在2000万以上，年增长目标在20%以上的企业负责人、决策者，董事长、总裁、CEO、总经理级别。关注企业赢利，积极上进，渴望突破成长。（由于内容针对性，其他职级将不通过审核，请谅解。）
报名热线：400-888-1932
3. 特邀讲师
尹志豪  导师 
●冠军企管咨询总裁
●亚洲顶尖实战派高效赢利专家，28年商业实战成功经验；
●国际级深厚背景：戴尔、阿姆斯壮、艾默生、宏碁等世界200强全球核心团队与亚太区高层经验；
●多年B2B、B2C营销以及丰富的国际贸易买家经验。1988年起先后在多家外贸公司工作，跑遍欧美众多市场，曾担任过数家外企的买手与谈判相关工作；考察过众多国内外厂商，具备二十多年与外国人深入打交道、谈判翻译、沟通协调的经验；于2000年开始从事电子商务；
●多项企业管理专利系统、流程与工具的发明者，包括《定位战略系统》、《冠军高效系统CPS》、《冠军手册》等超过300项领导与管理系统及工具，国内唯一定位战略以及高效冠军实战式工作坊导师，现场带领企业家打造专属战略，并现场点评。中国领导者《精力管理》发起人，关注企业领导者的健康水平；
●曾经连续7次打破销售的业绩记录，利润业绩记录的缔造者与高利润记录保持者，包括：
●戴尔中国：16亿年销售额一年推升至32亿、同时利润率从5%倍增到12%
●美商阿姆斯壮：2年内年销售额翻了近10倍，中国市场份额跃升第一；亚太区市场份额三年内猛增至百分之五十五，是亚太区市场领导者。
●协助众多学员达成突破性赢利增长；如协助学员张国祥在深圳宝龙达信息技术公司，将一家3000万元的企业在两年内增长到14个亿；
●香港（国际）企业管理协会永远荣誉会长、兼企业管理培训部教授级导师；曾任戴尔“Developing Champions”冠军领袖培训项目核心讲师；阿姆斯壮亚太区培训中心创办人与首席讲师。
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