宁波市外经贸企业协会2008年工作总结和2009年工作思路

2008年12月28日

今年以来，由于国内外形势的剧变，美国金融危机对全球经济的严重影响，使我市外经贸面临严峻的挑战，协会在市外经贸局的指导和支持下，在各县（市、区）外经贸局的大力支持下，在各会员企业的积极参与下，不断进取，各项工作基本实现了预期目标。

一、2008年做的主要工作

1、及时通报外经贸形势政策，指导企业适时调整工作策略
今年在企业面临人民币升值、原辅材料涨价、原油和电涨价、退税率下调、劳动成本上升、银根紧缩、美国金融危机、全球经济下滑等十分困难的情况下，我们分别于3月、7月、9月召开了外经贸形势政策通报会，邀请宁波海关、出入境检验检疫局、市外经贸局、国税局，通报国家、市政府和市相关部门出台的鼓励外向型经济发展的政策，分析外经贸发展形势；邀请中国人民银行宁波分行、市外管局、中国出口信用保险公司宁波分公司、中国银行宁波分行就人民币升值、银根紧缩、外汇结算等指导企业如何采取措施，积极应对。

2、加强调查研究，积极向上反映企业的呼声和要求
针对企业遇到的困难和问题，重点开展调查研究，并向政府和有关部门进行反映，提出建议。

2月份召开部分企业座谈会，并就企业反映的进出口汇率、融资困难，对市政府有关部门在政策和服务上要加强细化等问题及建议，向市外经贸局作了专题报告。

4月份，协助局财务处举办银行、外汇部门与企业对接座谈会，解答企业在融资和外汇结算方面面临的问题和意见。

6月份在征求部分企业意见的基础上，就今年4月1日企业执行海关总署新修订的《中华人民共和国海关企业分类管理办法》存在的问题和建议，向中国外经贸企业协会、市领导、市外经贸局作了专题报告，中国外经贸企业协会根据我会要求将报告转报给海关总署和商务部，海关总署已着手修改和完善此办法，并表示会考虑我们提出的问题和建议。

7月份协会走访了雅戈尔集团、奥克斯集团、海天塑机集团；10月份走访了埃美科集团、圣龙集团、荣大公司、浙江造船有限公司贝发集团等企业，了解企业生产经营情况和如何破解难题，我会也作了相应的宣传。

12月份就会长办公会议对2008年受全球金融危机影响，要求向国家和市政府有关部门争取的相关政策和建议，专题向市外经贸局进行了报告。                                           

3、办好“会刊”和“网站”为企业提供信息和政策咨询
今年我会共编制协会会刊8期，在网站上及时发布有关政策、培训、进出口风险预警等信息，还专门增设了图文并茂的宣传企业栏目，重点宣传和介绍一些在改革创新和进出口贸易方面有特色的企业。对原有的会员企业进行了整顿，并重新编印了会员企业通讯录。

10月8日，对协会网站进行了改版，使网站的内容更丰富详实。

4、组织企业参加有关评选活动，树立企业对外形象，提升企业的知名度

年初我会评选推荐了2007年全市二十家进出口先进企业；我会还组织和推荐企业参加2008宁波市百强企业和2008宁波市服务业百强企业申报；组织和推荐企业参加2007年度全国外经贸质量效益型先进企业和2007年度全国外经贸质量效益型先进企业特别奖评选活动，以推进我市外经贸企业质量管理建设；组织和推荐企业参加2008年度全国对外贸易企业信用等级评估工作；参与市外经贸局评选推荐我市外贸产品为省、市出口名牌等工作。

5、加强与其它省、市和市内协会之间的交流
年初，我会牵头与市其它行业协会进行座谈，沟通信息，建立信息交流网络，合作搞一些培训、组织企业参加有关评选申报活动等。6月下旬，参加第七次全国部分省市外经贸行业协会联谊会，其间对2008年度全国对外贸易企业信用等级评估工作给参会的中国外经贸企业协会信用评估部提出了许多好的建议。11月下旬，参加第八次全国部分省市外经贸行业协会联谊会，对规范行业协会有新的认识和了解。
6、组织企业学习、考察，提升自己

7月份和9月份，协助市外经贸局和浙江大学分别举办了《人民币升值后企业的利润增长点论坛》和《困难时期外贸企业经营战略的论坛》；9月中旬，协助市外经贸局举办了《诚信维权和诚信兴商讲座》；7月至9月，与浙江大学合作先后组织了50多家企业的负责人参加浙江大学《外贸总裁实战班》学习，其中给30家企业在学费上予以适当补贴。通过专家点拨，进一步扩大了企业领导的思路，增加了破解难题的策略。

5月上旬，组织部分企业到上海取经，学习上海企业的经营理念、管理经验和对国际市场的开拓策略；9月中旬组织9家企业的负责人赴省外经贸企业集团取经，参观了凯喜雅集团的工业园，对他们积极应对全球经济下滑的挑战，及时调整贸易方式，抓住机遇，发展自己所采取的有效措施很受启发。

7、配合市外经贸局做好“消博会”的相关工作，组织好国内外有关展会

在市外经贸局统一领导指挥下，做好省协会领导和省内各地、市参加“消博会”领队人员的接待工作。协会所属的外贸中心服务公司通过电子邮件、函电等，积极想方设法，克服困难，较好地完成了“消博会”有关招商招展工作；圆满地完成了广交会的有关会务服务工作，使外贸中心服务公司的工作有一个良好的开端。

为帮助企业开拓国内外市场，协会协助市外经贸局通过协会会刊、网站、会议、各县（市、区）联络员等多种方式向企业提供国内外展会和市场信息，组织企业参加了“乌鲁木齐经济贸易洽谈会”、“英国伦敦投资局投资推介商务研讨会”、“深圳国际少儿产业博览交易会”、“澳大利亚第八届中国纺织服装展”、“第四届中国商品（智利）展览会”、“第五届中国（约旦）商品展”、“2008浙江出口商品（迪拜）交易会”，积极为企业搭建开拓国内外市场的贸易平台。

8、通过会长办公会议，群策群力，提高为会员的服务水平

协会每季度召开会长办公会议，共同研究商讨协会工作，反映当前企业经营中存在的问题，集思广益，提出建议，积极有效地开展协会工作。如12月份的会长办公会议，大家针对全球金融危机日趋严重对外经贸企业的影响，深入分析外经贸企业面临的挑战和机遇，对2009年政府将采取的扶持外贸发展的政策提出了积极的建议。

二、2009年工作安排意见

2009年，我们要认真学习贯彻科学发展观，在全球金融危机的严峻形势下，紧紧围绕全市外经贸工作的中心任务，进一步加强对企业的舆论宣传，进一步加大调查研究的力度，进一步强化服务意识，帮助企业抓住机遇，迎接挑战，为会员多办实事、办好事，不断加强自身建设，努力在内容形式、方法手段、工作机制等方面不断创新，增强协会的吸引力和感染力，使协会的各项工作再上一个台阶。

1、为了“紧跟形势、沟通信息、服务企业、讲究实效”，我们将进一步加强对企业的舆论宣传，帮助企业树立克服困难的信心；进一步加强与关、检、贸、税、银等部门的联系与合作，做好政策推介通报和政策咨询服务工作，及时更新网站，办好协会会刊。要充分利用协会会刊和网站，宣传企业，树立企业的对外形象，沟通信息，了解政策。

2、进一步加大调查研究的力度，针对因受全球金融危机的影响，企业所反映的问题，及时组织调研，及时帮助企业向有关部门反映，积极帮助企业破解难题，促进对外贸易的稳步发展。

3、组织企业开展多种形式的学习、考察和有关业务培训，提高企业管理水平和应对国内外形势变化的能力，增强在国际市场的竞争力。

4、协助市外经贸局做好国内外展销会的组织服务工作，帮助企业开拓市场，尤其是新兴市场的开拓，积极组织企业对外促销，努力扩大对外贸易。

5、根据国家、省、市《关于加快推进行业协会改革与发展的意见》，加强协会自身建设，逐步建立起符合市场经济要求和与国际接轨的行业协会组织体系、管理体制和运行机制。积极发展会员企业，运用多种形式，开展会员工作。
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