宁波市对外经济贸易企业协会

〔2007〕甬外经贸企协字第10号

关于赴台湾举办

“2007海峡两岸秋季电子展览会”的通知

各有关企业：

为持续推进海峡两岸经贸及技术交流，增进两岸企业间的了解，展示祖国大陆电子产业近年来取得的技术成果，中国机电产品进出口商会（以下简称机电商会）在成功举办三届“海峡两岸秋季电子展览会”的基础上，今年将再次组织企业赴台举办“2007海峡两岸秋季电子展览会”。

本次展会通过国家商务部立项招标，由机电商会主办、海峡两岸经贸交流协会和台湾区电机电子工业同业公会为合作主办单位。

展品范围包括：

电子零组件、仪表产品、重电机暨产业设备、电线电缆、检测设备、汽车电子、消费电子、通讯暨卫星器材、安全监视器材、计算机信息暨外围产品、舞台暨照明器材、无线通讯暨网际网络、信息家电、视听影音及医疗保健产品及设备。

在展会期间，机电商会将组织大陆企业参加在展会期间举办的各项专题研讨会以及与台湾电子企业的对口洽谈会，为两岸企业之间的经贸及技术交流创造更多的机会。

在本展举办期间，“2007台北国际秋季电子展览会”也将在台北世贸中心举办，来自世界各地的采购商将出席展会。有关该展会上一届的举办情况请参见附件。

企业参展费用得到商务部“非商业性境外投资和贸易办展资助资金”的部分资助。
现将本次展览会有关事项通知如下：
1、 展会名称：2007海峡两岸秋季电子展览会
2、 展览会时间：2007年10月9日--13日，共计5天。

3、 展出地点：台北世界贸易中心展览一馆(台北市信义路五段五号)
4、 报名办法：请于2007年7月25日前
1.将参展报名回执(附件1)传真到宁波市外经贸企业协会和机电商会国际联络部。

2.将参展人员报名回执(附件2)传真到宁波市外经贸企业协会和机电商会国际联络部。

五、注意事项：

1.由于办理赴台手续需要的时间较长，因此请决定参展的企业务必尽早报名。

2.由于在办理国内审批手续初期即需要台方邀请单位出具有每位参展人员姓名的正式邀请函，且邀请函一经出具就不能更改，因此所有参展人员报名后均不得换人。 请各单位在报名时务必考虑成熟。
六、展团预定行程
10月6日  展团集中（集中通知另发）

10月7日  展团出发。当天到达台北并入住酒店

10月8日  全天布展


 10月9日-13日  全天参展 


 10月14日-16日 随团人员在岛内活动


 10月17日 返回大陆

二OO七年七月十一日

附件：

1、 参展报名回执

2、 参展人员报名回执

3、 费用预算表
4、  2006台北国际秋季电子展简介

5、  海峡两岸秋季电子展概况

附件1： 
2007 海峡两岸秋季电子展参展报名回执 （编号：NBQX  ）
	展览会名称
	2007海峡两岸秋季电子展 

	参展单位名称
	中文

	
	英文

	地   址
	中文

	
	英文

	邮政编码：
	联系人：

	电话：            手机：
	传真：

	E-mail:

	Web Site:

	参展单位携带

合作单位名称
	中文

	
	英文

	该单位地址
	中文

	
	英文

	该单位电话 
	该单位传真 
	该单位邮编 
	该单位联系人 

	
	
	
	

	申请展位数      个
	参展人数       人

	参展主要产品（中英文）



	参展单位主管领导签字
	单位公章


注： 1、此报名回执，一经签字、盖章具有法律效力。

2、此表将用于展览会宣传，请认真填写表中各项目。填写之后,传真给宁波市外经贸企业协会（电话：87319393   施永淼   

传真：87327997）  E-mail：wqx@nbfet.gov.cn,bing ; 并同时传真并邮寄给中国机电产品进出口商会国际联络部。

电话：010-58280864 孙晓红      传真：010-58280860

E-mail： sunxiaohong@cccme.org.cn 

地址： 北京市朝阳区潘家园南里12号楼9层 （ 邮编 100021 ）

附件2：

2007海峡两岸秋季电子展人员报名回执

（每个参展单位分别填写，务必完整准确）  （编号：NBQX  ）
	单位名称
	

	通信地址
	

	邮政编码
	

	联系人
	
	所在部门
	

	电话
	
	手机
	

	传真
	

	电子信箱
	

	参加人员

姓名
	性别
	职务
	出生年月日
	户口所在地

(省、直辖市或特区市)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	*赴台任务通知书主送单位
	

	拟乘飞机舱位

（请注明人数）
	头等
	
	公务
	
	经济
	

	拟住饭店房间

（请注明人数）
	套间
	
	单人间
	
	双人间
	

	单位主管领导

签字

	


注：1、赴台任务通知书主送单位：有外事审批权的单位为本单位，没有外事权的为部级主管单位或省、直辖市台湾事务办公室
2、此人员报名表请传真给宁波市外经贸企业协会（电话：87319393   施永淼   传真：87327997）  E-mail：wqx@nbfet.gov.cn,bing ; 并同时传真传真到机电商会国际联络部以便办理人员入台手续。
电话：010-58280864 孙晓红 传真：010-58280860
  
e-mail: sunxiaohong@cccme.org.cn
单位公章
附件3：   
2007海峡两岸秋季电子展览会
费用预算表
（2007年10月9-13日）
	费用项目
	单位
	金额

	
	
	外币
	人民币

	1、 展位费
每展位：宽3米、长3米
	每个摊位


	
	8000

	2、 摊位标准装修和公共布展费
（展位特装费自理）
	标准摊位
	
	免交

	三、展品运输费

1、 展品运费（至台北世贸中心）

2、 展品回运费、结关费


	每立方米

每立方米
	
	免交
免交

	四、在台生活费（财政部标准）

1、宿费

2、膳费

3、公杂费
4、零用费(在外10天后，每日加5美元)
在外天数以批件为准
	人/日

人/日

人/日

每人
	90美元

40美元

18美元

50美元
	根据当地旅行社报价，按实际收取在台生活费

	五、机票交通费

1、往返机票

2、交通费
3、入台证手续费（含担保、保险费等）
	每人

每人

每人


	
	5000

3000

1000



	六、宣传广告费
	每单位
	
	免交

	七、离境集中费
	每人
	
	400

	八、赴台证手续费及报名费
	每人
	
	1000


附件4：       

2006台北国际秋季电子展简介

【2006年10月14日台北讯】由台湾对外贸易发展协会与台湾区电机电子工业同业公会共同主办的第32届（2006年）台北国际秋季电子展已于昨(13)日圆满闭幕。本届「台北国际秋季电子展」共有超过1,100家厂商参展，使用2,600个摊位，规模空前，5天展期共吸引 63,627  名国内外业者前来参观采购，较去年成长12%。

台湾地区电子业比较发达，2005年总产值为1,707.6亿，占台湾工业总产值的48.2%，出口金额910亿美元，占台湾总出口值的48.1%，显示电子产业已成为带动台湾经济的主要动力。在主办单位极力邀请下，共有来自85家国外厂商参展，使用167个摊位。同时，贸协驻外单位也积极洽邀国外买主，共有来自105个国家5000位国外买主前来观展，对厂商开发商机帮助很大。当然，国内电子业者亦为秋电展重要目标买主，此次主办单位特加强国内宣传，并开放电子相关业者免费换证入场，每日平均亦吸引超过12,000人次国内业者前来参观选购。

许多国外媒体记者也对本届秋电展整体规划印象深刻，例如第一次从德国来台的南德日报记者Mr. Markus Balser就表示，由于展览分区规划完善，配合主办单位设置的行动导览服务，让买主可以立即寻找到所需的产品，还有，巴西专业电子杂志IPESI总编辑Mr. Franco Tanio也对厂商致力研发新产品表示肯定，认为当地电子产品在全球具有很强的竞争力。来自韩国AVING Global News Network的记者Ms. Rose Kim 与Ms. Miso Kim 也觉得，当地电子业者在研发、生产和销售非常灵活且具有高度弹性，是促使电子业进军国际市场的最佳利器，也是让本展成为亚洲重要电子采购平台的关键。

在主办单位的努力下，本届秋电展的国际性较以往提升许多，展出内容亦较邻近亚洲国家和地区的电子展精致、丰富，是国际买主购买电子产品最好的交易场合。

此次主办单位特别规划14项产品展示区与「产品检测服务主题馆」、「工业技术研究院馆」、「IP电信主题馆」、「居家保全暨安全监控主题馆」、「数字生活馆」、「RFID应用馆」、「数字电视汇流馆」及「安全产业推动主题馆」等8大主题馆，不仅呈现出当地电子产业的优异发展，更对未来趋势提供一个非常好的指标。例如新光保全所展示的卫星定位保全系统、远雄建设的指静脉数字门禁系统、千里达科技的VoIP网络电话、怡利电子的魔法汽车导航装置、蒙恬科技的名片王与迷你扫译笔、威海系统的Baby Monitor、李洲科技的LED 显示器、飞鸟半导体的掌上型数字电视等各项创新产品都相当受到国外买家的青睐。

许多知名大厂，如Toshiba, Sony, Samsung, Panasonic, NEC等也都派员至本展洽谈并下单。而且，透过主办单位安排4场「采购政策说明会」及超过200场的「采购洽谈会」，不少厂商在当日即接获数十万甚至上百万美元的订单，成果丰硕，供货商与买主都十分满意，例如来自智利的采购团团长Mr. Guillermo Diaz-Vaz Olmedo就对展会的优良水平赞不绝口，并与参展厂商建立了良好关系，订定未来扩大合作的基础。而从波兰远道而来的两位买主Mr. Bialczak 与Mr. Cichowski也很高兴能够在本次电子展中采购到高质量且价格合理的无线通讯产品，并顺利找到供货商。

除了展出产品内容丰富外，主办单位亦举办了一系列共计33场的专业研讨会，主题包括无线平台讯号与噪声量测方案技术、电机电子产业RoHS风险管理之系统方案与实务、数字电视产品强制认证管制介绍、车辆电子电机检测现况与趋势、太阳能光电应用发展趋势、英国ICT产业市场商机、两岸3G手机高峰论坛、可携式电子设计之电源管理等，共吸引了3,000余位业者参加，广受与会人士好评。

附件5：

海峡两岸秋季电子展概况

经商务部和国台办批准，由中国机电产品进出口商会、海峡两岸经贸交流协会和台湾区电机电子工业同业公会共同主办的“海峡两岸秋季电子展”已经成功地举办过三届。

该展会与采取 “台北国际秋季电子展”同期搭配举办，突出展区标识和推迟开幕时间两项措施显示本展独立性的模式举行。
展会有以下突出特点： 
1、规模不断扩大  人员素质高
大陆参展团先后由来自全国十多个省市上百家电子企业的数百名人士参加，参展企业及人数逐年增加，其中有大中型国有企业、股份制企业和中外合资企业，百分之七十参展企业的进出口额超过1000万美元。如中国航空工业第一集团公司，中国电子信息产业集团公司、中国电子进出口总公司等均由公司主要领导亲自带队，电视机行业的两家重量级企业——熊猫电子集团和厦华电子股份有限公司均选派得力阵容参展。有些地方商务部门已将组团参加本展列入每年的工作计划。
参展展品的规模和范围也不断扩大，消费类电子成品：如液晶、等离子彩电、MP3/MP4播放器、蓝牙产品、电声及数码产品、节能产品；元器件类：如各类芯片、石英晶体谐振器、宽带接入设备、高低压开关、晶体管、LED及VFD显示屏、电解电容器、各类电源、遥控器、主板等；通讯类产品：如传输、交换、移动、数据、接入等通信产品及增值业务产品；IT类：如电脑外设、主板、打印机耗材等。展品的科技含量和技术档次不断提升，部分产品达到了较高的技术水平。

经展后调查显示，参展企业中近85%的企业认为其产品具有竞争力，大部分企业认为其产品竞争力的优势来自产品质量。
2、经贸技术交流广泛深入 展会成果显著
紧扣全球电子产业的发展趋势，历届展会均突出了绿色采购、汽车电子和IP电信三大主题，并分专题展区展出，对电子产业的发展具有前瞻性的指导意义。参展企业参与两岸技术、经贸交流的起点高、范围广，深层次和多元化的技术交流成为展会的一大亮点。
展会期间参展企业除与台湾客商广泛接触外，还接待了来自英国、法国、德国、意大利等欧洲国家，日本、韩国、马来西亚、印度等亚洲国家，巴西、哥伦比亚等南美国家，以及南非等非洲国家，共计全球四大洲、三十多个国家和地区的客商。据参展商反映，百分之五十以上的客商专业性较强。

 3、两岸企业参与，交流合作不断深化

在海峡两岸主办方和参展企业的精心筹备和不懈努力下，“海峡两岸秋季电子展”得以成功举办，总结有以下原因：
首先，两岸企业共同参展，有利于相互实地交流，跟踪全球电子产业的发展步伐，发挥综合优势。深入密切的技术交流是本届展会的一大亮点，加上展品的高技术含量和到会客商的全球性和专业性，使本届海峡两岸电子展呈现出鲜明的前瞻性、新颖性和实效性。

第二、展会为两岸企业的交流构建了三大平台，即经贸合作平台、技术交流平台、企业互动平台。此次参展扩大了两岸经贸机构间的了解，对下届海峡两岸电子展，以及对两岸今后其他的经贸交流合作大有裨益。

第三、展览会以拓展市场、扩大商机、谋求共同发展作为目标。两岸主办方及参展企业对展会的思想认识高、方向明确，展会期间求同存异，以拓展市场、扩大商机、谋求共同发展作为共同目标，在技术交流、意向成交等方面均取得了丰硕成果。
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